Compte rendu de la réunion du mardi 21 février 2017
Présentation par Bruno Couturier (E72) : Bruno présente le «Recueil de Bonnes Pratiques à l’usage des consultants pour prospecter et vendre » (ci-joint) qu’il avait développées en décembre dernier auprès des consultants alumni de Centrale/Supélec.

Paul Péricchi remercie vivement Bruno de la synthèse originale, brillante et pratique de son expérience tirée d’une longue carrière commerciale dans de grandes maisons internationales de l’informatique.

Pour prolonger l’intérêt de cette présentation, nous invitons chacun des consultants à faire part, lors des prochaines réunions, des résultats de la mise en pratique des recettes proposées qu’il aura expérimentées auprès de ses propres prospects afin d’enrichir notre expérience collective et individuelle.

